
 
 

 

R e c h t  i m  E i n k a u f  -  B a s i s w i s s e n  
 
 

NUTZEN 

 

Sie erhalten einen kompakten Überblick über die wesentlichen 

Vertragsarten im Einkauf, deren Inhalte und Anwendungsbereiche. 

Dargestellt werden außerdem mögliche Vertragsstörungen sowie deren 

Gegen- bzw. Vermeidungsstrategien. Die Teilnehmer wissen am Ende 

des Seminars wie unterschiedliche Vertragstypen anzuwenden sind und 

welche Rechtsfolgen sich aus ihnen ergeben können. 

 

INHALTE 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Die wesentlichen Vertragsarten in der Beschaffung 

 Letter of Intent, Geheimhaltungsvereinbarungen 

 Rahmenverträge, Sukzessivlieferverträge, Just-In-Time Verträge 

 Fremdbevorratungsverträge, Konsignationslagerverträge 

 Kauf-, Werk- und Werklieferungsverträge 

 Dienstleistungsverträge, Werkzeugvereinbarungen, Leasingverträge 

 Vertragsbestandteile, Vertragsgegenstand 

 

Entstehung von Vertragsverhältnissen (BGB) 

 Gesetzliches und vertragliches Schuldverhältnis 

 Schweigen unter Kaufleuten, Konkludentes Verhalten 

 

Vertragsabschluss und Beendigung von Verträgen 

 Bestellung, Auftragsbestätigung, Einigung 

 Vertragliche und gesetzliche Regelungen 

 Haftung, Kündigung, Salvatorische Klausel 

 Rücktritt, Kündigung, Störung der Geschäftsgrundlage 

 

Vertragsstörungen und ihre Vermeidung 

 Probleme und Störungen beim Vertragsabschluss 

 Unmöglichkeit der Leistungserbringung, Verzögerung von Leistungen 

 Lieferung mangelhafter Sachen, Verletzung vertraglicher Pflichten 

 

Qualitätssicherungsvereinbarungen und Haftungsfragen 

 Vertragliche Haftung für Qualitätsmängel 

 Gewährleistungsregelungen 

 Produkthaftung und Produktsicherheit 

 

 

DAUER 

 

2 Tage (Seminar Nr. FW05-DE) 

ZIELGRUPPE 

 

Einkäufer, Mitarbeiter aus technischen Abteilungen  

METHODIK 

 

Fachvortrag, Fallbeispiele, Gruppenarbeiten, „Best-Practice“ Werkzeuge

VORAUSSETZUNGEN Keine 
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